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CATEGORIA coD TITOLO CORSO DURATA SHOP ONLINE
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Gestire il cambiamento M080 Identificare il proprio profilo 45' € 40,00
Gestire il cambiamento M081 Gestire il cambiamento: processi e strumenti 45 € 40,00
Gestire il cambiamento M082 Creare una visione del futuro 35’ € 40,00
Gestire il cambiamento M083 Guidare il cambiamento: la strategia delle alleanze 30’ € 40,00
Gestire il cambiamento M084 Attivare il cambiamento 30’ € 40,00
Fondamenti di management M140 Manager di nuova nomina: avere successo da subito 30’ € 40,00
Fondamenti di management M141 Gli stili di management 30’ € 40,00
Fondamenti di management M142 Incoraggiare e sostenere la motivazione 30° € 40,00
Fondamenti di management M143 L’analisi sistemica a supporto del manager 30’ € 40,00
Fondamenti di management M144 Le competenze relazionali del manager 30° € 40,00
Management avanzato M145 Le competenze emotive del manager 30’ € 40,00
Management avanzato M150 La flessibilita comportamentale del manager 30° € 40,00
Management avanzato M151 Fare squadra: individui, progetti, azioni 30’ € 40,00
Management avanzato M152 Diventare un manager coach 30° € 40,00
Management avanzato M153 La comunicazione efficace del manager 30' € 40,00
Management avanzato M154 Gestione delle emozioni all'interno del team (*M145) 30’ € 40,00
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Management avanzato M155 La negoziazione quotidiana del manager 30’ € 40,00
Management avanzato M156 Guidare il cambiamento: la strategia delle alleanze 30’ € 40,00
Management avanzato M146 Attivare il cambiamento 30 € 40,00
Leadership M159 Manager di nuova nomina: avere successo da subito 30’ € 40,00
Leadership M160 Gli stili di management 30’ € 40,00
Leadership M161 Incoraggiare e sostenere la motivazione 30 € 40,00
Leadership M162 L’analisi sistemica a supporto del manager 30’ €40,00
Leadership M163 Le competenze relazionali del manager 30’ € 40,00
Management interfunzionale M185 Le competenze emotive del manager 30 € 40,00
Management interfunzionale M186 La flessibilita comportamentale del manager 30’ € 40,00
Management interfunzionale M188 Fare squadra: individui, progetti, azioni 30’ €40,00
Management interfunzionale M189 Diventare un manager coach 30’ € 40,00
Sviluppo Personale M007 Adattarsi agli altri per comunicare in modo piu efficace 40' € 40,00
Sviluppo Personale M008 Introduzione all’intelligenza emotiva 30' € 40,00
Sviluppo Personale M009 Scoprire il proprio rapporto con lo stress 25' € 40,00
Sviluppo Personale M010 Saper gestire lo stress 30' € 40,00
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Sviluppo Personale MO11 Assertivita: conoscere il proprio profilo 30 € 40,00
Sviluppo Personale M012 Gli strumenti dell'assertivita 30' € 40,00
Sviluppo Personale M026 Autostima: cos'e e come svilupparla 30' € 40,00
Sviluppo Personale M027 | quattro segreti per sviluppare la propria autostima 30' € 40,00
Sviluppo Personale M028 Sostenere la propria autostima 30' € 40,00
L’eccellenza interpersonale MO013 | 3 pilastri dell’eccellenza interpersonale 30' € 40,00
L’eccellenza interpersonale M014 Sviluppare la propria strategia di influenza interpersonale 30 € 40,00
L’eccellenza interpersonale MO015 Conoscersi meglio per comunicare meglio 30' € 40,00
L’eccellenza interpersonale MO016 Le 3 strade per una comunicazione efficace 30 € 40,00
L’eccellenza interpersonale MO017 Le 3 leve essenziali per favorire una cooperazione vincente 30' € 40,00
Sviluppare la propria creativita M175 Scoprire e applicare i 5 segreti dei creativi 30' € 40,00
Sviluppare la propria creativita M176 Animare con successo le proprie sessioni di creativita 30' € 40,00
Gestire le emozioni e i conflitti M190 L'impatto delle emozioni nelle situazioni professionali 30' € 40,00
Gestire le emozioni e i conflitti M191 Un nuovo modo di affrontare le emozioni 30' € 40,00
Gestire le emozioni e i conflitti M192 Comprendere le reazioni emotive disfunzionali 30' € 40,00
Gestire le emozioni e i conflitti M193 Gestire la propria rabbia ed esprimerla in modo positivo 30' € 40,00
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Gestire le emozioni e i conflitti M194 Gestire le proprie emozioni 30' € 40,00
Comunicazione scritta M054 Come scrivere un’e-mail efficace 30' € 40,00
Comunicazione scritta M056 Tecniche per la redazione di documenti scritti 30' € 40,00
Comunicazione verbale M057 Parlare in pubblico 40' € 40,00
Comunicazione verbale M211 Identificare il proprio stile di comunicazione 30' € 40,00
Comunicazione verbale M212 Adeguare efficacemente il proprio messaggio 30' € 40,00
Comunicazione verbale M213 Comunicazione non verbale e sinergologia 30' € 40,00
Comunicazione verbale M214 Gestire le situazioni critiche durante una riunione 30' € 40,00
Comunicazione verbals . M215 Gestire la comunicazione multimediale 30' € 40,00
ctinno temn o o
Gestione-del-tempo-e-delle
informazioni MO060 Come utilizziamo il nostro tempo 25' € 40,00
nctinne deltemno-e della
Gestione-del-tempo-e-delle
irr\1formazic34niI o MO061 Definizione strategica delle priorita 30' € 40,00
ctinno temn o o
Gestione-del-tempo-e-delle
ipnformazioni M062 Le 12 leggi per la gestione efficace del tempo 30' € 40,00
nctinne deltemno-e della
Gestione-del-tempo-e-delle
informazioni MO059 Lettura rapida e attiva 30' € 40,00
Gestione del-tempo-e-delle
informazioni M223 Gestire i ladri di tempo 30' € 40,00
Gestione del-tempo-e-delle
informazianiI M224 Fare un uso strategico del tempo 30' € 40,00
astione-del-tempo-e-delle
Gestione del tempo e delle
informazioni M225 Focalizzarsi sull’'essenziale e gestire le priorita 30' € 40,00
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_Gestlone_ dgl tempo e delle M226 Trarre vantaggio dalle differenti percezioni del tempo 30' € 40,00

informazioni

Gestlong dgl tempo e delle M227 Ottenere una performance duratura in un mondo sempre piu 30' € 40,00

informazioni veloce

Performance e Project M090 | fondamenti del project management 30' € 40,00

Management i

Performance e Project MO091 Inquadrare il progetto (*M090) 30' € 40,00

Management i

Performance e Project M092 La pianificazione del progetto (*M090-*M091) 30 € 40,00

Management ]

,\Pﬂerformance e Project M093 Stabilire il budget del progetto ("M090-*M091) 30' € 40,00
anagement i

Performance e Project M094 Anticipare i rischi di progetto ("M090-*M091) 30' € 40,00

Management i

,\Pﬂerformance e Project M095 Dalle esigenze al progetto 30' € 40,00
anagement

Recruiting efficace MO001 Come identificare il candidato idoneo: I'efficacia del metodo 30' € 40,00

Recruiting efficace M002 L'utilita della Job Description nell’iter di selezione 30' € 40,00

Formazione formatori M029 Gestire situazioni e interlocutori difficili in aula 30' € 40,00

Formazione formatori MO030 Adeguare lo stile di formazione alle caratteristiche del gruppo 30 € 40,00

Formazione formatori MO031 Condurre una sessione di formazione con il supporto di slide 35' € 40,00

Formazione formatori M032 Meccanismi di apprendimento degli adulti 30' € 40,00

Formazione formatori MO033 Valutare I'apprendimento durante il training 30' € 40,00

Formazione formatori M034 Progettare un percorso formativo 30 € 40,00
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Business driving MO075 Approccio alla logica della finanza aziendale 30' € 40,00
Business driving MO076 Come costruire e utilizzare un budget 30' € 40,00
Business driving MO077 Visione strategica e gestione delle attivita 30' € 40,00
Business driving M078 Progettare e applicare il cruscotto gestionale 35' € 40,00
Business driving MO079 Gestire i rischi operativi 30' € 40,00
Business driving M178 Calcolo del ROl in un progetto immateriale 30' € 40,00
Marketing M041 Il processo di marketing 30' € 40,00
Marketing Mo042 L’Analisi SWOT (*M041) 30' € 40,00
Marketing M043 Il piano marketing (*M041-*M042) 30' € 40,00
Marketing M044 Il marketing mix (*M041) 30' €40,00
Marketing M045 La strategia di comunicazione 30' € 40,00
Marketing M195 La strategia di marketing 30' € 40,00
Marketing M196 Allineare gli esperti di marketing in un contesto internazionale 30' € 40,00
Marketing operativo Mo21 Piani di marketing operativo 30' €40,00
Marketing operativo M022 | supporti alla vendita 30' € 40,00
Marketing operativo M023 Le promozioni delle vendite 30' € 40,00
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Marketing operativo M065 La strategia del marketing relazionale 30' € 40,00
Marketing operativo MO066 Applicazione pratica del marketing relazionale (*M021) 30' € 40,00
Marketing operativo M197 Creare valore con la customer equity 30' € 40,00
Marketing operativo M198 Adeguare i propri obiettivi alle previsioni del mercato 30' € 40,00
Marketing operativo M199 Lanciare con successo un nuovo prodotto 30' € 40,00
Web marketing M024 | 5 segreti per generare traffico sul proprio sito web 30' € 40,00
Web marketing M025 | 4 punti chiave per fidelizzare gli utenti del proprio sito 30 € 40,00
Innovazione MO063 Innovazione, I'affare di tutti 40' € 40,00
Gestire il cliente M100 | fondamenti per una relazione di valore con il cliente 35' € 40,00
Gestire il cliente M101 Customer relationship: obiettivo fiducia 30' € 40,00
Gestire il cliente M102 Customer relationship: obiettivo ascolto 30 € 40,00
Gestire il cliente M103 Customer relationship: obiettivo accordo 30' € 40,00
Gestire il cliente M104 Customer relationship: obiettivo fidelizzazione 30' € 40,00
Gestire il cliente M105 1;?;? chiave per costruire con i clienti una relazione nel 30 € 40,00
Gestire il cliente M106 giztgge?e(l*ﬁ%g? la relazione con il cliente: il ruolo del team 30' € 40,00
Gestire il cliente M107 Elaborare un piano di miglioramento per generare entusiasmo 30' € 40,00

nei clienti (*M105)
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Gestire il cliente M108 Il reclamo e la relazione con il cliente (*M105) 30' € 40,00

Gestire il cliente M109 fgggiﬁg{: i‘f;ﬁggfgiﬁ:?ggica la cooperazione interna per 30 € 40,00

Vendite M129 La vendita dal punto di vista dell’acquirente 30' € 40,00

Vendite M130 Preparare la vendita per ottenere un successo condiviso 30' € 40,00

Vendite M131 Scoprire il mondo nascosto dell'acquirente 30' € 40,00

Vendite M132 Presentare con passione un'offerta personalizzata 30' € 40,00

Vendite M133 Condurre ad un accordo reciproco e senza riserve 30' € 40,00

Vendite M134 Fidelizzare attraverso successi condivisi 30' € 40,00

Vendite M135 L’arte di convincere attraverso I'ascolto 30' € 40,00

Vendite M139 Sviluppare il proprio carisma in situazioni delicate 30' € 40,00

La Negoziazione commerciale M110 Il contesto della negoziazione commerciale 30' € 40,00

La Negoziazione commerciale M111 Preparare le negoziazioni commerciali 30' € 40,00

La Negoziazione commerciale M112 Le 7 chiavi per il successo della negoziazione commerciale 30' € 40,00

La Negoziazione commerciale Mi13 f'\% l;rg)nte alle insidie della negoziazione commerciale (*M111- 30' € 40,00

La Negoziazione commerciale M114 Affermarsi nella negoziazione commerciale (da *M110 a *M113) 30' € 40,00

Management commerciale M120 Ruoli e atteggiamenti di un responsabile commerciale di 30' € 40,00

Successo
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Management commerciale M121 Gestire il team vendite 30' € 40,00
Management commerciale M122 Gestire l'attivita di vendita in un contesto instabile 30' € 40,00
Management commerciale M123 Riunioni commerciali di successo 30' € 40,00
Management commerciale M124 Motivare il vostro team di vendita all'azione 30' € 40,00
Management _co_mmermale per M115 La vendita per manager non commerciali 30' € 40,00
non commerciali
Management commerciale per M116 La negoziazione per manager non commerciali 30' € 40,00

non commerciali

Key Account Manager: approfondite la conoscenza della

Key Account Manager M205 vostra attivita 30' € 40,00
Key Account Manager M206 Analizzare con successo il proprio cliente strategico 30' € 40,00
Key Account Manager M207 Individuare la posta in gioco dell’Account Business Plan 30' € 40,00
Key Account Manager M208 Gestire 'implementazione della soluzione 30' € 40,00
Key Account Manager M209 Eliminare i cinque ostacoli principali alla propria efficacia 30' € 40,00
Le migliori pratiche d’acquisto M067 Il processo d'acquisto 40' € 40,00
Le migliori pratiche d’acquisto M068 Analizzare i bisogni in un progetto di acquisto 40' € 40,00
Le migliori pratiche d’acquisto M069 Analizzare il mercato fornitori in un progetto di acquisto 30' € 40,00
Le migliori pratiche d’acquisto M070 Analizzare i costi in un progetto d’acquisto 30' € 40,00
Le migliori pratiche d’acquisto MO71 Elaborare una strategia di acquisto 30 € 40,00

12
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Pratiche efficaci nella

o , ; MO072 Capire il venditore (*M067) 30' € 40,00
negoziazione d’acquisto
Prat|che gfflcagl nelle_l M073 Strutturare le proprie argomentazioni (*“M067) 30' € 40,00
negoziazione d’acquisto
Pratiche efficaci nella M117 | conflitti negli acquisti 30 € 40,00
negoziazione d’acquisto
Pratlche gfflcan nelle_l M118 L'impatto delle emozioni nella trattativa di acquisto (*“M067) 30' € 40,00
negoziazione d’acquisto
Pratlche gfflcan nelle_l M119 La trattativa di acquisto: analizzare la situazione (*M067) 30' € 40,00
negoziazione d’acquisto
Comunicazione telefonica efficace M003 | punti chiave della comunicazione telefonica 30' € 40,00
Comunicazione telefonica efficace M004 Sviluppare il proprio potenziale al telefono 30' € 40,00
Problem solving M018 Strumenti e metodi di problem solving 30' € 40,00
Promo Pack Formativi MNGSO001 Pack formativo - MANAGER 25h € 160,00
Promo Pack Formativi MNGS002 Pack formativo - SEGRETERIA 25h € 160,00
Promo Pack Formativi MNGS003 Pack formativo - BACK OFFICE 25h € 160,00
Promo Pack Formativi MNGS004 Pack formativo - PROJECT MANAGER 25h € 160,00
Promo Pack Formativi MNGSO005 Pack formativo - UFFICIO ACQUISTI 25h € 160,00
Promo Pack Formativi MNGSO006 Pack formativo - COMMERCIALE 25h € 160,00
Promo Pack Formativi MNGS007 Pack formativo - WEB MARKETING 25h € 160,00
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Sviluppo Personale * MH007 Adattarsi agli altri per comunicare in modo piu efficace 25' € 40,00
Sviluppo Personale * MHO010 Saper gestire lo stress 20' € 40,00
Sviluppo Personale * MHO11 Assertivita: conoscere il proprio profilo 35' € 40,00
Sviluppo Personale * MHO012 Gli strumenti dell'assertivita 35' € 40,00
L’eccellenza interpersonale * MHO013 | 3 pilastri dell’eccellenza interpersonale 20' € 40,00
L’eccellenza interpersonale * MHO014 Sviluppare la propria strategia di influenza interpersonale 20' € 40,00
L’eccellenza interpersonale * MHO015 Conoscersi meglio per comunicare meglio 34 € 40,00
L’eccellenza interpersonale * MHO16 Le 3 strade per una comunicazione efficace 20' € 40,00
L’eccellenza interpersonale * MHO017 Le 3 leve essenziali per favorire una cooperazione vincente 30' € 40,00
Problem solving * MH018 Strumenti e metodi di problem solving 25' € 40,00
Gestione del tempo e delle MH060 Come utilizziamo il nostro tempo 20' € 40,00
informazioni

Gestione del tempo e delle MH061 Definizione strategica delle priorita 20' € 40,00
informazioni

Gestlong de_l*tempo e delle MH062 Le 12 leggi per la gestione efficace del tempo 20' € 40,00
informazioni

Performance ? Project MHO090 | fondamenti del project management 40' € 40,00
Management i

Performance ? Project MHO091 Inquadrare il progetto 30' € 40,00
Management i

Performance ¢ Project MH092 La pianificazione del progetto 30' € 40,00

Management *

14



CATEGORIA coD TITOLO CORSO DURATA SHOP ONLINE

Performance e Project

. MH093 Stabilire il budget del progetto 24 € 40,00
Management
Performance ¢ Project MH094 Anticipare i rischi di progetto 30' € 40,00
Management i
Performance ¢ Project MH095 Dalle esigenze al progetto 30' € 40,00
Management
Gestire il cliente * MH100 | fondamenti per una relazione di valore con il cliente 35' € 40,00
Gestire il cliente * MH101 Customer relationship: obiettivo fiducia 30' € 40,00
Gestire il cliente * MH102 Customer relationship: obiettivo ascolto 20 € 40,00
Gestire il cliente * MH103 Customer relationship: obiettivo persuasione 30' € 40,00
Gestire il cliente * MH104 Customer relationship: obiettivo fidelizzazione 30' € 40,00
Vendite * MH135 L’arte di convincere attraverso I'ascolto 30' € 40,00
Vendite * MH136 Convincere attraverso un'offerta vincente 20' € 40,00
Fondamenti di management * MH140 Manager di nuova nomina: avere successo da subito 30' € 40,00
Fondamenti di management * MH141 Gli stili di management 20' € 40,00
Fondamenti di management * MH142 Incoraggiare e sostenere la motivazione 20 € 40,00
Fondamenti di management * MH143 L'analisi sistemica a supporto del manager 20' € 40,00
Fondamenti di management * MH144 Le competenze relazionali del manager 30' € 40,00
Fondamenti di management * MH145 Le competenze emotive del manager 20 € 40,00
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Management avanzato * MH151 Fare squadra: individui, progetti, azioni 30' € 40,00

Management avanzato * MH152 Diventare un manager coach 30' € 40,00

Management avanzato * MH153 Prendere decisioni efficaci 30' € 40,00

Management avanzato * MH154 La capacita persuasiva del manager 30' € 40,00

Management avanzato * MH156 Gestione delle emozioni all'interno del team 24' € 40,00

Gestire le emozioni e i conflitti * MH190 Impact of emotions in the workplace 35' € 40,00

Gestire le emozioni e i conflitti * MH194 Gestire le proprie emozioni 20' € 40,00

Valutazione * MH210 Preparare e strutturare la performance review annuale 25' € 40,00

Comunicazione verbale * MH211 Identificare il proprio stile di comunicazione 20' € 40,00

Comunicazione verbale * MH212 Adeguare efficacemente il proprio messaggio 20' € 40,00

Comunicazione verbale * MH214 Gestire le situazioni critiche durante un meeting 20' € 40,00

9estione del tempo e delle informazioni MH223 Gestire i ladri di tempo o5 €40,00

9eSti°ne del tempo e delle informazioni MH224 Fare un uso strategico del tempo 20' € 40,00

9eSti°ne del tempo e delle informazioni MH225 Focalizzarsi sull'essenziale e gestire le priorita 30' € 40,00

9eSti°ne del tempo e delle informazioni MH226 Trarre vantaggio dalle differenti percezioni del tempo 20' € 40,00

Ottenere una performance duratura in un mondo sempre piu

Gestione del tempo e delle informazioni
- veloce

MH227 20' €40,00
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Sicurezza sul lavoro * 4MRLS104 R.L.S. - Rappresentante sicurezza dei lavoratori (D.Lgs.81/08) 32h € 180,00
R.L.S. - Rappresentante dei Lavoratori per la Sicurezza -
Sicurezza sul lavoro * 4RLS116 Aggiornamento 2019 per aziende con numero dipendenti tra 4h € 90,00
15e 50
. . R.L.S. - Rappresentante dei Lavoratori per la Sicurezza -
Sicurezza sul lavoro 4RLS117 Aggiornamento 2019 per aziende con numero dipendenti superiore a 50 8h €120,00
Sicurezza domestica * 4ANTD720 Antincendio domestico 4h €117,00
Agg. Accord'o Stato Regioni AMRSP730 R_.S.P..P. DDL - Modulo Normativo e Gestionale per aziende a 8h € 120,00
21.12.2011 Rischio Basso
Agg. Accordo Stato Regioni R.S.P.P. DDL - Modulo Giuridico-Normativo e Gestionale per
21.12.2011 * 4RSPRMTIS  pziende a Rischio Medio 1en € 16000
Agg. Accordo Stato Regioni R.S.P.P. DDL - Modulo Giuridico-Normativo e Gestionale per
21.12.2011 4RSPRATI6  aziende a Rischio Alto 24n €240.00
£99 ficoordo Stato Region 4RSPP112 R.S.P.P. DDL - Aggiornamento per aziende a Rischio Basso 6h € 100,00
199 Aecordo Stato Regiont 4RSPP113 R.S.P.P. DDL - Aggiornamento per aziende a Rischio Medio 10h € 100,00
2?%';203??*0 Stato Regioni 4RSPP114 R.S.P.P. DDL - Aggiornamento per aziende a Rischio Alto 14 h € 100,00
Agg. CSR 128/2016 * 4MRSPA127 Corso per RSPP e ASPP - MODULO A (28 h) 28 h € 260,00
Agg. CSR 128/2016 * 4ASPP117 Aggiornamento per ASPP 20h (CSR 128/2016) 20 h € 160,00
Agg. CSR 128/2016 * 4RSPP118 Aggiornamento per RSPP esterno 40h (CSR 128/2016) 40 h € 200,00
Sicurezza sul lavoro * 4SFF123 Corso di Formazione per Formatori 24 h € 240,00
. N Aggiornamento per i Coordinatori per la progettazione e per
Sicurezza sul lavoro 4MCS124 40 h € 280,00

I'esecuzione dei lavori (40h)




CATEGORIA coD TITOLO CORSO DURATA SHOP ONLINE

La collaborazione del medico competente e delle figure
Sicurezza sul lavoro * 7SAN117 preposte alla gestione della sic aziendale, alla luce degli 27 h €176,00
ultimi sviluppi giurisprudenziali

Agg. Accordo Stato Regioni 21.122011  4\inRG102  Formazione per Dirigenti (16 h) - Conforme alla CSR 221/2011 16 h €210,00

.Agg' Accordo Stato Regioni 21.12.2011 ;1MAGGD1 2 Aggiornamento per Dirigenti - CSR 21.12.2011 (6 h) 6h €90,00
f‘gg' Accordo Stato Regioni 21.12.2011 4MPRP103 Formazione per Preposti (4 h) - Conforme alla CSR 221/2011 4 h € 100,00
Agg. Accordo Stato Regioni 21.122011  y\aGGP122  Aggiomnamento per Preposti - CSR 21.12.2011 (6 h) 6h €90,00
*Agg. Accordo Stato Regioni 21.12.2011 AMFGEN101 Formaz_ione Generale per i Lavoratori (4h) - Accordo Stato ah € 45,00
Regioni 21.12.2011
f\gg. Accordo Stato Regioni 21.12.2011 jMFSPEC1O Formazione Specifica per Lavoratori - Rischio Basso (4 h) 4h € 50,00
f\gg. Accordo Stato Regioni 21.12.2011 4FSPEC105 ;(%rlrzngcz)icl)ne Specifica per aziende del settore Alimentare - ah €50,00
f\gg. Accordo Stato Regioni 21.12.2011 4FSPEC106 ggg;{gione Specifica per aziende di Autolavaggio - ATECO 4h €50,00
'Agg. Accordo Stato Regioni 21.12.2011 AFSPEC107 gg(r)r;egione Specifica per aziende Estetiche e Parrucchieri - ATECO 4h €50,00
f‘gg' Accordo Stato Regioni 21.12.2011 421MFSPEC10 Formazione Specifica per Lavoratori - Settore Uffici (4 h) 4 h € 45,00
'Agg. Accordo Stato Regioni 21.12.2011 4MFGS103 ::sor:)rnazione Generale e specifica rischio basso - Settore Uffici 8h €100,00
fgg' Accordo Stato Regioni 21.12.2011 4MFGS108 Formazione generale e specifica Rischio Basso (8h) 8h € 100,00
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Aggiornamento Lavoratori - Agg. Aggiornamento Lavoratori per aziende a Rischio Basso - CSR

Q;:Ic;ozr.dz%ﬂato Regioni 4MAGGL125 21.12.2011 (6 h) 6h €60,00
ﬁgg(i)?g;agtigoRl‘ez\i/g;?tori -Agg. AMAGGLA126 ég%i{o;r;age;gc; 1Lavoratori per aziende a Rischio Medio e alto - 6h € 60,00
21.12.2011 -12.2011 (6 h)

Rischi Specifici* 4MSP201 Sostanze pericolose 1,5h € 30,00
Rischi Specifici* 4MSL202 Rischio Stress Lavoro-Correlato 1,5h € 30,00
Rischi Specifici 4MAE203 Rischio Atmosfere esplosive 1h € 30,00
Rischi Specifici* 4MRV204 Rischio videoterminali 1h € 30,00
Rischi Specifici* 4MMMC205 Movimentazione Manuale dei Carichi 1h € 30,00
Rischi Specifici 4MDP206 Disturbi legati alla postura 1h € 30,00
Rischi Specifici* 4MRR207 Rischio Rumore 1h € 30,00
Rischi Specifici* 4MDPI1208 Uso delle attrezzature di lavoro e DPI 1h € 30,00
Rischi Specifici* 4MSS209 Segnaletica di Salute e Sicurezza sul Luogo di Lavoro 1h € 30,00
Rischi Specifici 4MCC210 Rischio Chimico e Cancerogeno 1,5h € 30,00
Rischi Specifici* 4MRA211 Radiazioni ottiche artificiali 0,5h € 30,00
Rischi Specifici* 4MDR212 Sistemi di Gestione e processi organizzativi - Il DUVRI 1h € 30,00
Rischi Specifici* 4MFR213 Le fonti di rischio 2h € 30,00
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Rischi Specifici* 4MRB214 Rischio Biologico 1,5h € 30,00
Rischi Specifici* 4MDM215 Direttiva Macchine 2h € 30,00
Rischi Specifici* 4MVM216 Vibrazioni Meccaniche 1h € 30,00
Rischi Specifici* 4MAC217 Ambienti confinati 1h € 30,00
Rischi Specifici* 4MRA218 Rimozione amianto 0,5h € 30,00

Corso di formazione per addetti alla conduzione di carrelli

Attrezzature di lavoro 4SCE740 elevatori - Modulo Teorico 8h €70,00
Attrezzature di lavoro* AMSPLE741 gg’saobﬁii (fg:_’g;‘z'iﬂ”f o :e”;ﬁgg‘"ato” di piattaforme di lavoro 4h €60,00
Attrezzature di lavoro* AMTRA742 ?&rsgu?éftc;g?iizione per i conduttori di trattori agricoli e forestali 3h €50,00
Attrezzature di lavoro® AMGRU743 Corso di formazione per i manovratori di Gru per Autocarro - ah €60,00

Modulo Teorico

Corso di formazione per i conduttori di Macchine Movimento
Attrezzature di lavoro* AMMMT744 Terra (escavatori, pale caricatrici frontali, terne e autoribaltabili a 4 h € 60,00
cingoli) - Modulo teorico

Attrezzature di lavoro* 4MGRT746 Corso di formazione per manovratori delle gru a torre 8h €70,00
Attrezzature di lavoro* 4MGRM745 Corso di formazione per manovratori delle gru mobili 7h €70,00
Attrezzature di lavoro* 4MPPC747 Corso di formazione per conduttori di pompe per calcestruzzo 7h €70,00
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GDPR 2016/679 * PCY679 g;is\)//agcoyu_s Regolamento Europeo per la protezione dei dati personali 3h €80,00

GDPR 2016/679 * APCY67919 Aggiornamento al corso sul Regolamento Europeo 2016/679 2h € 50,00

Industria 4.0 * IND40CYSH CYBER SECURITY - CORSO BASE 4h €120,00
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